
Opis posla
     Provođenje aktivnosti organizacije prodaje i unapređenja distribucije uz razvoj branda na    
     domaćem tržištu;
     Provođenje aktivnosti organizacije prodaje i unapređenja distribucije uz razvoj branda na 
     inostranom tržištu;
     Organizacija i provođenje sustava edukacije prodajnog osoblja i partnera;
     Multim     Multimedijalna prezentacija asortimana klijentima;
     Osmišljavanje i provođenje strategije komunikacije sa svim ciljnim skupinama;
     Praćenje, analiza i predviđanje kretanja i razvoja tržišta;
     Suradnja sa odjelom nabave i odjelom razvoja;
     Uska suradnja sa prodajom kako bi se pratilo ostvarivanje prodajnih planova.

Kvalifikacije
     VSS – Tehnički smjer / prednost Strojarstvo;
     Aktivno      Aktivno poznavanje engleskog jezika u govoru i pismu;
     Poželjno poznavanje i njemačkog jezika;
     Minimalno 5 godina rada na poslovima stručne prodaje i konsaltinga.

Kompetencije
     Stručno poznavanje opreme za grijanje i klimatizaciju;
     Organizacijske sposobnosti;
     Analitičke sposobnosti;
     Vj     Vještina komunikacije;
     Sposobnost rješavanja konflikta;
     Orjentiranost prema klijentu;
     Razvijena samoinicijativnost, tj. proaktivan pristup poslu;
     Reprezentativan nastup;
     Afinitet prema tehnici i prezentacijskim vještinama;
     Vozačka dozvola B kategorije.
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BRAND MANAGER ZA 
TF PROGRAM BIOMASE m/ž

Jajce 

Zapošljavamo!

Prijave sa CV-om slati na mail: posao@thermoflux.ba
Natječaj je otvoren do 30.11.2023. godine.

TRAŽIŠ POSAO?


